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Die BRUDER Spielwaren GmbH + Co. KG zählt weltweit zu den führenden Herstellern von 

Spielwaren. Getreu dem Motto "Just like the Real Thing“ legt der Spielwarenhersteller besondere 

Aufmerksamkeit auf die Detailtreue seiner Spielwaren im Maßstab 1:16. Hierzu gehören LKWs, 

Traktoren, Stapler sowie Einsatzfahrzeuge zahlreicher bekannter Marken. Seit vielen Jahrzehnten 

entwickelt und produziert das Familienunternehmen am Firmensitz in Fürth mit ca. 500 Mitar-

beitern hochwertige, detailgetreue Produkte und vertreibt diese weltweit in über 70 Ländern.

CONATIVE steigert das Interesse für den 

Online-Shop von BRUDER und generiert 

pünktlich zu Weihnachten Sales Impact.

LÖSUNG

Mit dem expandierenden Format bietet CONATIVE die 

perfekte Lösung um die verschiedenen Spielzeug-

modelle eindrucksvoll in Szene zu setzen und 

gleichzeitig auf die Landingpage im Online-Shop 

weiterzuleiten. Die Brand Safety Lösung von CONATIVE 

garantiert dabei, dass die Premium-Marke BRUDER 

ausschließlich in passenden Umfeldern zu sehen ist. 

AUFGABE

Der Spielzeughersteller BRUDER möchte zur Steigerung 

des Weihnachtsgeschäfts auf seine Neuheiten und 

Angebote im Bereich Nutzfahrzeuge und Logistik auf-

merksam machen und interessierte User für den Online-

Shop gewinnen. Dabei sollen die verschiedenen Spiel-

zeugmodelle vorgestellt und erlebbar gemacht werden –

in hochwertigen, zur Marke passenden Umfeldern. 

„Mit CONATIVE schaffen wir nachweislich Markenbekanntheit und generieren 

Sales Impact. Daher ist CONATIVE bereits seit 2018 fester Bestandteil in 

unserem Mediaplan, um zu Ostern und zu Weihnachten unsere Neuheiten 

vorzustellen und interessierte Besucher für unseren Online-Shop zu gewinnen.“ 

Alexander Gärtner | Sales Director Global | BRUDER Spielwaren 



ERGEBNIS 

▪ Die gute Öffnungsrate (Teaser CTR) von 0,78% bestätigt das große Interesse für das 

Weihnachtsangebot von BRUDER in den Family-Umfeldern von CONATIVE.  

▪ Die sehr gute Weiterklickrate (Second Click CTR) von durchschnittlich 14% zeigt, dass 

CONATIVE zahlreiche interessierte und qualifizierte Besucher für den Online-Shop von BRUDER 

gewinnt. Dieser Wert konnte im Kampagnenverlauf um 108% gesteigert werden.

BRUDER GENERIERT ENGAGEMENT 

MIT CUSTOMIZED WERBEMITTELN

BRUDER setzt bei seinen Kampagnen auf das 

individuell gestaltbare Expand-Format von 

CONATIVE. Hier können die vielfältigen 

Produktinfos mittels Bild-, Text-, Video- und 

Gallery-Elementen attraktiv dargestellt werden. 

Interessierte Leser haben die Möglichkeit sich 

bereits im Werbemittel intensiv mit den 

Spielzeugmodellen zu beschäftigen. So finden 

interessierte, qualitativ wertvolle Leser den Weg 

in den Online-Shop des Spielzeugherstellers.

Die Werbemittel hat BRUDER dabei mit Hilfe 

des CONATIVE Configurators mit nur wenigen 

Klicks selbst gestaltet und angelegt.

BRUDER setzt auf CONATIVE als exklusiven 

Online-Partner. Neben den eigenen Social

Media Kanälen werden keine anderen digitalen 

Kanäle gebucht. Die nächste CONATIVE-

Kampagne für Ostern ist bereits fest eingeplant. 

CONATIVE FACTS

CONATIVE ist ein expandierendes „In-Read“ 

Werbeformat, das unterschiedlichste Medien-

inhalte im Lesefluss der Nutzer platziert. 

Mit der KI-gestützten Optimierungstechnologie 

Momentum werden u.a. multivariate Creative-

Optimierungen, Algorithmen und Neuronale 

Netze eingesetzt, um eine maximale 

Kampagnen-Performance zu erzielen.

CONATIVE ist ein Angebot der DEFINE MEDIA GMBH
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